CURRICULUM VITAE

Robson Mühlbauer                                Rua José Grossl,1070 –Rio Negro,
Brasileiro, divorciado, 39 anos
                                           São Bento do Sul/SC                                                                         
                                                                     Tel.: (47)   / (48) 9696-5114






                  E-mail: robson.1000bauer@gmail.com
ÁREA DE INTERESSE :           Comercial       Tenho disponibilidade para viagens.
PERFIL PROFISSIONAL

· Profissional graduado em administração de empresas,  com grande experiência no canal distribuidor de Santa Catarina, e conhecimento de todo varejo catarinense e canal farma/cosméticos, experiência em vendas para empresas e terceirização de serviços. Possuo conhecimento técnico em injeção plástica. Tenho experiência em gerenciamento de equipe de representantes em todo o Brasil. Bom conhecimento em vendas técnicas.
FORMAÇÃO ACADÊMICA


· Bacharel Administração de Empresas – Univille. Concluído em 12/2007
· MBA em Gestão Empresarial – FGV / SOCIESC. – Trancado
HISTÓRICO PROFISSIONAL

     2017 - atual                       CGM LTDA
Supervisor de Vendas

· Definir o planejamento e estratégias de venda e ações que possam alavancar o faturamento;
· Elaboração e manutenção da política comercial;
· Abertura de novos segmentos de mercado;

· Contratação e treinamento de 18 representantes;
· Prospecção e abertura de novos clientes;
· Definição e acompanhamento de metas por representante;

· Elaboração das áreas de atuação de representante;

· Negociação direta com grandes clientes.

   2013 - 2017                       Coplasa do Brasil
Supervisor de Vendas

· Responsável pela área comercial e de marketing da empresa,;
· Definir o planejamento e estratégias de venda e ações que possam alavancar o faturamento;
· Elaboração e manutenção da política comercial;
· 11 subordinados diretos, sendo um interno e 10 representantes;

· Contratação e treinamento de novos funcionários;

· Prospecção e abertura de novos clientes;
· Definição e acompanhamento de metas por representante;

· Elaboração das áreas de atuação de representante;

     1998 – 2012                       Condor S/A  

Consultor de Vendas
· Responsável pelo canal distribuidor Catarinense. Hoje nosso distribuidor atende a todos os clientes, desde o pequeno varejo até as grandes contas
· Analise da equipe de vendas
· Analise do potencial de vendas dos maiores clientes

· Responsável pela estratégia da linha Condor dentro do distribuidor
· Responsável pela execução junto a clientes e vendedores

· Trabalho de campo com toda a força de vendas, participando ativamente de negociações juntos aos clientes

CURSOS COMPLEMENTARES / INFORMÁTICA

· Informática : windows, Word, Excel e Internet.

· ISO 9000.

· Técnicas de Negociação

· Dale Carnegie – Relações Humanas e Comunicação Eficaz

· Diversos cursos de oratória

· Excel Avançado

· Administrador Industrial

· Automação de Planilhas

· Liderança como Agente de Transformação

· Interpretação das Normas ISO 9001:2015

Referencias

Ervino Blodorn – Gerente Nacional de Vendas Condor S.A – 47 9966-7500 , ervino.blodorn@condor.ind.br
