CURRICULUM VITAE
Fábio Roberto Lubow
Brasileiro, casado, 48 anos
Rua João José Jacques, 218
Bairro dos Estados – Indaial(SC)
Telefone Residencial: (47)3333-3823  Celular: (47)98402-9679
e-mail:  fabiolubow@gmail.com

Formação:
1º.  Grau – Colégio Franciscano Santo Antônio(1977-1984)
2º. Grau – Colégio Franciscano Santo Antônio - Curso Técnico Contábil (1985-1987)
Superior – FURB Universidade Regional Blumenau – Administração(1988-1990)Incompleto
Superior – UNIASSELVI- Gestão Comercial –  Cursando último semestre

Cursos:
Impact Selling – Ambev
Supervisor de Vendas – Antárctica
Liderança em Vendas – Antárctica
Windows – @tech
Excel – @tech
Curso de Economia – Uniasselvi (40 Horas) 2018
Curso de Rotinas de Pessoal – Uniasselvi(40 Horas) 2018
Curso de Logística – Uniasselvi(20 Horas) 2018
Curso de Políticas Públicas – Uniasselvi(30 Horas) 2018

Experiência Profissional:
Cetil Informática
Janeiro 1991 – Fevereiro 1992
Cargo: Analista Jr. – Diretor Ceticlube(Associação Recreativa  Cetil)
Representante Comercial
Costa Real e Multi Vinhos
Fevereiro 1992 – Novembro 1994
Região Vale do Itajaí

Bebidas Blumenau – Antarctica/Ambev
Novembro 1994 – Dezembro 2000
Cargo: Vendedor(período de experiência) Supervisor de Vendas(promoção- jan/1995)
Atuação em todas as Cidades do Vale e Alto Vale do Itajaí
Abertura de novos clientes, mapeamento de rotas, vendas e campanhas
Negociações para comercialização de bebidas em eventos esportivos, festas típicas, shows, etc...
Coordenação e treinamento de equipe de vendas
Demais atividades relativas à função

Representante Comercial 
Sorvetes Pomer
Bebidas Grande Garcia
Janeiro/2001 – Maio/2003
Atuação na Região do Vale do Itajaí

Companhia Lorenz/GTFoods Group
Maio/2003 – Abril/2016
Cargo: Supervisor/Coordenador Nacional de Vendas
Gestão da Equipe de Vendas

Planejamento dos Objetivos e Estratégias da Equipe
Treinamento e motivação da Equipe de Vendas
Abertura de Novas Áreas de Atuação
Acompanhamento de metas e relatórios diversos
Coordenação logística das entregas realizadas com veículo próprio
Reuniões semestrais com a equipe de Representantes
Participação em reuniões e convenções de vendas de clientes e parceiros
Participação em Feiras e Eventos (APAS, ACATS)
Atendimento Key Account (grandes contas de varejo e atacado) no Estado de SC e PR, incluindo vendas para o Paraguai através de parceria com empresa exportadora.

Representação  Comercial(Pessoa Jurídica) – EuroVale Representações
Abril/2016 – até maio/2019
Contratação de Representantes
Prospecção de novos clientes
Atendimento Key Account no estado de Santa Catarina( Redes de Varejo ) 












