
ARONI NUNES
Rua João Lopes de Oliveira, 215, bairro Ipiranga – Lages/SC
Tel.:  (49) 988632938 -  (49) 99944-8251
aroninunes1969@gmail.com

Objetivo: Área Comercial

Síntese de Qualificações	
· 20 anos de experiência na área comercial atuando nas empresas:Vonpar Refrescos, Oi Brasil Telecom, Bematech, Tyson do Brasil, Itambé Alimentos, entre outras, desenvolvendo atividades de comprador, coordenador de vendas, executivo de vendas, gerente de filial, gerente regional de vendas e gerente comercial, coordenando equipes comerciais diretas e indiretas, além de representantes e promotores de vendas.
· Liderança de equipes.

Formação Acadêmica

Pós-Graduação em Marketing e Vendas – concluído em 2015 na Universidade do Oeste de Santa Catarina (UNOESC)

Graduação em Tecnologia do Empreendimento com Ênfase em Marketing –concluído em 2004 na Universidade do Oeste de Santa Catarina (UNOESC)

Idiomas: Inglês básico


Experiência Profissional

[bookmark: _GoBack]Itambé Alimentos Ltda – Abril/2017 a Dez/2019
Cargo ocupado: Coordenador Comercial SC
		   Coordenador Comercial Sul (PR/SC/RS)

Distribuidora Havita Ltda -  Abril/2016 a Julho/2016
Cargo ocupado:  Gestão Comercial e Compras

JBS Foods - Tyson do Brasil Alimentos Ltda – Novembro/2009 a Agosto/2015
Cargos ocupados:  Gerente Contas Regionais, Gerente Regional de Vendas, Gerente Central de Distribuição.

Principais resultados:
· Responsável por cerca de 30% do volume de vendas do estado, durante a atuação na regional de Lages.
· Responsável pela maior venda de Aves Natalinas da empresa, fechando uma negociação com a Grendene, coordenando a venda e entrega de mais de 102 toneladas de  aves natalinas em várias cidades do Nordeste e Rio Grande do Sul.
· Responsável pelo crescimento de 7% em relação ao ano anterior, com mais de R$ 39.000.000,00 em faturamento durante a atuação na função de  Gerente de Key-Accounts do estado. Nesta função, gestão de 5 grandes grupos com 85 lojas e de 25 promotores de vendas diretos.
· Gestão comercial de mais de 1500 clientes ativos, atendidos por 6 representantes, com equipe administrativa própria e de logística terceirizada. Gestão de toda esta equipe.
	


Bematech Ind. e Com. de Equipamentos Eletrônicos Ltda –Abril/2006  a Dezembro/2008
Cargo ocupado:  Executivo de Contas

Principais resultados:
· Desenvolvimento do canal de revendas e assistências técnicas, buscando resultados acima dos esperados, treinando e acompanhando equipes de vendas, implementando as políticas comerciais e promoções de vendas, aplicando as estratégias estabelecidas pela empresa, junto às revendas;
 Em 2007 eleito entre os  3 melhores executivos de vendas.

Brasil Telecom - GSM  -Julho/2005 a Abril/2006
Cargo ocupado:  Consultor Comercial

Principais resultados:
· Atuação nos Agentes Autorizados na região do planalto catarinense, abrangendo os municípios de Lages, Otacílio Costa, São Joaquim, Urubici, Correia Pinto, Curitibanos, Santa Cecília, Caçador, Videira, Fraiburgo e Campos Novos.
· Direcionamento de estratégias, processos e procedimentos para o agente autorizado.
· Treinamento para força de vendas do agente autorizado. 
· Garantia do cumprimento das metas estabelecidas pela empresa nos agentes autorizados. 
· Recrutamento e acompanhamento de vendedores em campo e orientações de como melhorar o desempenho. Gestão dos indicadores de negócio dos agentes autorizados (custo x receita).


Vonpar Refrescos S/A-Dezembro/1992 a Maio/2005
Cargos ocupados:  Coordenador de Vendas de Distribuidores, Coordenador de Assistência Técnica e o Coordenador Comercial/Diretas.

Principais resultados:
· 12 anos de atuação em três unidades diferentes, conquistando excelentes resultados, tanto nos cargos administrativos (1992 a 1997), como nos comerciais (1997 a 2005).
· Atendimento de todo o segmento de Comidas e Bebidas da parte continental da grande Florianópolis, respondendo por 40% do volume de vendas de refrigerantes, 38% do volume de cervejas e 36% do volume de água mineral, da Gerência Comercial Florianópolis. 
· Acompanhamento de ações e de promoções de venda. Treinamento  da equipe de vendas.
· Motivação da equipe para alcançar seus objetivos.Orientação e Feedback à equipe comercial.


Cursos Complementares

· Formação de Gestores de Vendas – Coca-Cola/Círculo profissionais de vendas
· Desenvolvimento de Lideranças -  Universidade VONPAR
· Oratória - SENAC
· Treinamento Profissional de Vendas – Coca-Cola/Jack Caru
· Básico de Merchandising – Coca-Cola
· OVCI - OVCE – OVCO, Ouvindo a voz do cliente interno, externo e organizacional – Vonpar Refrescos S/A
· Engenharia de Vendas – Aisa Pereira– Bematech

