Raul Paulo Krieger

                                                            Casado / dois filhos

Objetivo                                      Gerência na área comercial 
Capacidade Profissional
Trinta e cinco anos de experiência na área comercial, passando por diversas funções neste período.

Domínio geográfico e de clientes nos Estados do RS,SC,PR,SP,MS 

Conhecimento geográfico e de clientes nos Estados RS,SC,PR,SP,MS
Capacidade de liderança, comunicação, relacionamento interpessoal, fácil adaptação há novas funções e situações, estratégias com foco em resultados.
Conhecimento das atividades nos canais de atendimentos “direto” e “indireto”( Distribuição, Varejo e Atacado)
Experiência
Anhambi Alimentos ltda – Janeiro 2019 – Atual
                                                               Gestor comercial, com atuação no Sul (RS SC PR), responsável pela reestruturação da equipe comercial, representantes. Atuação direta no canal de Distribuição, Varejo, Atacado, Grandes Contas e no canal especializado de Pet Shop. 
                                                          Alisul Alimentos S.A – Maio de 1991 até Janeiro de 2019.

 Maio de 1991 recebi o convite para assumir a região do Litoral Catarinense como vendedor, regredindo em meu cargo, mas com desafios favoráveis. Em 1998,  promovido a Supervisor de Vendas com transferência para cidade de Curitiba, com objetivo de desenvolver a linha Pet Food no mercado do PR,desenvolvendo Distribuidores,Atacados,Representantes e equipe de vendas diretas .


Março de 2006,promovido a Gerência Regional de Vendas SC e PR.

                                                               Janeiro  de 2013,promovido a Gerência Divisional de Vendas nos Estados de RS, SC, PR, SP, MS.  


A estrutura da Cia. na minha divisional, primeira área em importância para a Alisul em volume e rentabilidade, consiste em uma equipe de (6) Gerentes regionais (34) trinta e quatro supervisores, (5) cinco representantes, (25) vinte e cinco promotor-demonstradoras e (15) quinze distribuidores exclusivos a marca Supra.
                                                           Tive como maior desafio em SP e MS, desenvolver novos canais de vendas (Distribuição/Broker/Auto serviço e Atacado), desenvolver equipe de vendas, e manter a marca Supra como líder no segmento Pet Food, principalmente no canal de distribuição Varejo e Grandes Redes no Sul do Brasil.
Cardápio S/C Ltda. – Agosto de 1988 até Maio de 1991.
Contratado em 1988, na função de Vendedor na região de Florianópolis com o objetivo de abertura de novos clientes.

Em 1989,promovido a Supervisor no Estado de SC com uma equipe de 5 vendedores e coordenando duas filiais.

Em 1990,promovido a Gerência no Estado SC com a tarefa de reestruturar as Filiais, com objetivo de maior rentabilidade x custo, recebendo o prêmio de segunda posição no ranque das filiais no Brasil.
Nesta estrutura, possuíam no meu organograma, 3 supervisores, 10 vendedores.

.

Prosal Produtos Agropecuários ltda – De
1988 a Julho 1988.

Contratado para função de Supervisor de vendas, Empresa de Fertilizantes com o objetivo de lançar novos produtos e a supervisão de representantes no RS. 

Libratecnica - Manutenção e montagem de 

Balanças – De 1987 a 1988.

Empresa nova no RS, exercendo a função de vendedor com desafio de abrir mercado para parte técnica e venda de balanças Industriais e comerciais da marca Toledo.

Panifício Makro Pan  – De 1984 a 1987. 

Desempenhei a função de Vendedor junto ao varejo na Grade Porto Alegre, com abertura de novos clientes.

Formação
Curso de Administração Incompleto.

Curso de gestão de negócios pela Cardápio SC ltda.

Programa de Desenvolvimento de Vendedores promovido pela Alisul Alimentos SA – RS.

Curso de Desenvolvimento de Distribuidores, promovido pela Alisul Alimentos SA - SC

Curso Habilidade em Vendas, ministrado pelo Depto. de Treinamento da Alisul Alimentos SA – RS.

Curso Habilidade de Venda (vender é uma Arte) ministrada pelo Depto. De treinamento da Alisul Alimentos SA.

Curso de Gerenciamento para Distribuidores, Vendedores e Varejo ministrado pelo Depto de treinamento da Alisul SA.  

Em 2007 por cumprir com meus objetivos fui premiado com uma viagem a Bariloche (Argentina).
Ganhador Carrinho de Ouro AGAS em 2016 e 2017 como empresa mais lembrada pelos Associados Agas e consumidores.
Disponibilidade para viagens.
Endereço                          

                                          Avenida Atlântica 327 ap. 701 Residencial Brisas do 

                                          Atlântico. Bairro Jardim Atlântico

                                          Cep: 88.095-700 Florianópolis SC      

                                          Telefone: 48-991396439 / 48-33044195 – Res. 

                                           E-mail – raulkrieger03@ gmail.com
