[Escolha a data]
[bookmark: _GoBack]Michele Mezari da Silva Kuzbik
Brasileira, casada, 35 anos
Rua: Adolfo Molinari
Estrada das Areias, Indaial – SC
Telefone: (47) 99230-9580 / E-mail: mi.mezari@gmail.com



FORMAÇÃO


· Graduada em Administração de Empresas com Ênfase em Comércio Exterior. Esucri, conclusão em 2011.
· MBA -Pós Graduação em Coach e Gestão de Pessoas. Uniasselvi, em andamento.


EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL


· 2004-2013 – A. Angeloni & Cia Ltda
Cargo: Operador de caixa. 
Período: De 06-2004 à 11-2005
Principais atividades: Responsável pelo pagamento e recebimento de valores em dinheiro, cheque ou qualquer outra espécie. Atendimento ao cliente, emissão de nota fiscal, fechamento diário do caixa e muitas outras atribuições. 

Cargo: Atendente e Repositor Bazar/Eletro. 
Período: De 11-2005 à 12-2006
Principais atividades: Responsável pela organização do setor, atendimento ao cliente, relatórios de estoque . Executava as atividades de venda dos produtos, abordava clientes com o objetivo de efetuar as vendas e manter acompanhamento de suas necessidades. E também com pós venda. 

Cargo: Auxiliar de custos. 
Período: De 12-2006 à 07-2008
Principais atividades: Responsável pela confecção do preço de venda desde a entrada da mercadoria mais a soma de todos os impostos, monitoramento de preço, confecção dos encartes da rede, trabalhando diretamente com o operarional e comercial.

Cargo: Auxiliar de Cadastro. 
Período: De 07-2008 à 09-2009
Principais atividades: Trabalhava no cadastro de mercadorias, e inclusão das descrições das mesmas no site.

Cargo: Analista de Logística. 
Período: De 09-2009 à 12-2011
Principais atividades: Tinha a incumbência de estudar e propor formas de armazenamento, racionalização, aperfeiçoar métodos de trabalho e de distribuição, entre outras, com a finalidade de diminuir os custos operacionais da empresa. Trabalhava com o GESCOM nada mais traduzindo do que Gestão de Compras, determinava o que cada comprador deveria comprar isso nos departamentos de Bebidas e FLV (Frutas, verduras e Legumes).

Cargo: Analista de Negócios
Período: De 01-2012 à 08-2013
Principais atividades: Atuei na área comercial, com experiência em grandes negociações, supervisão de equipes e planejamento de compras e vendas de Bebidas em geral. Com a prospecção de negócios e desenvolvimento de novos fornecedores, análise de indicadores de mercado como Nielsen e Shopping Brasil, experiência na elaboração de mix de produtos por regional, bem como desenvolvimento de layout e categorias, tenho habilidade em formação de preço de acordo com a ferramenta "pricing", seguindo a notabilidade do produto. Participação na montagem do planejamento estratégico para os departamentos. Experiência na divulgação de ações promocionais, negociação e venda de espaço publicitário em campanhas de marketing. Atuando como compradora e gestora de negócios no setor de Destilados, Cervejas Tradicionais, Cervejas Especiais entre outras categorias, prospectando negócios e produtos para as 27 lojas dos estados de Santa Catarina e no Paraná. Definição de encartes e TV, grandes negociações de preço e volume. Negociação direta com os principais fornecedores do varejo tais como Ambev, Vonpar, Nestlé, Diageo entre outros.

· 2013 – Rede Top Supermercados
Cargo: Negociador
Período: De 11- 2013 até 09-2018
Principais atividades: Atuo na área comercial, com experiência em grandes negociações e planejamento de compras e vendas de FLC em geral. Com a prospecção de negócios e desenvolvimento de novos fornecedores, análise de indicadores de mercado como Nielsen. Experiência na elaboração de mix de produtos, bem como desenvolvimento de layout e categorias, divulgação de ações promocionais, negociação e venda de espaço publicitário em campanhas de marketing. Atuando como compradora e gestora de negócios no setor de FLC, ou seja Frios, Laticinios e Carnes entre outras categorias, prospectando negócios e produtos para as 27 lojas da região do Vale do itajai. Definição de encartes, grandes negociações de preço e volume. Negociação direta com os principais fornecedores do varejo tais como Seara, Brf, Danone, JBS entre outros.

Cargo: Supervisor
Período: De 09-2018 01-2020
Principais atividades: Responsável pela supervisão do departamento de perecíveis, tendo como rotina acompanhar o relatório de estoque e ruptura nas lojas, CD e faturamento das lojas, gerenciar agendas, integrar e incentivar o trabalho em equipe e realizar reuniões periódicas com a equipe. Desenvolver categorias principalmente como importados entre outras que são foco da empresa. Responsabilidades pertinentes ao cargo como planejamento de vendas, margens, arrecadação, fluxo de caixa, ações de vendas e divulgação. Montagem de planejamento estratégico para os departamentos seguindo a construção de JBPs com fornecedores. E também experiência na divulgação de ações promocionais, negociação e venda de espaço publicitário em campanhas de marketing e pacote de visibilidade para as marcas. 


 QUALIFICAÇÕES E ATIVIDADES PROFISSIONAIS


· Curso Complementar em Logística (Distribuição Neogride 2010).
· Curso Complementar em Análise de Compras (2012).
· Curso Complementar em Pricing (Confecção de preço de venda 2012).
· Curso Complementar em Gestão de Categorias (2013).
· Pacote Office Avançado com experiência prática em: Word, Excel (Planilha, fórmulas, gráficos, indicadores e tabela dinâmica), PowerPoint, Internet, Outlook e Auto CAD.
· Curso: Comunicação verbal e Escrita Eficaz realizado nos dias 30/09; 07/10; 28/10 e 04/11 de 2017, totalizando 16 horas.
· Curso: Liderança Transformacional realizado nos dias 03/05; 10/05; 17/05 de 2019, totalizando 24 horas.
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