ERNANI MARTINS DE SOUZA
Brasileiro, casado, 44 anos, 03 filhos

Telefones: 
(51) 99262-7827
E-mail:   
ernani.m.souza@hotmail.com
Endereço: 
Rua : Tijuca,699

CEP: 94950-400 - Cachoeirinha RS

Objetivo Profissional:

Área comercial – Supervisor de Vendas
Coordenador Comercial

Representante Comercial
Apresentação

Ampla experiência na área comercial como Representante Comercial, Supervisor de vendas,

Vendedor..Externo. 

Carteira de clientes ativos conquistados e cativados com compras periódicas. 

Atuo nas seguintes regiões: Porto Alegre e Grande Porto Alegre. 

No ramo de produtos alimentícios

Entre minhas características básicas encontram-se: adaptabilidade ao trabalho em equipe, responsabilidade, dedicação, capacidade de organização pessoal, iniciativa e bom relacionamento em geral.

Informo ainda, que possuo veículo próprio e disponibilidade para viagens. Graduando em Administração, sempre procurando atualização nas inovações tecnlógicas.

Formação Acadêmica e Cursos de Aperfeiçoamento

Graduação: Bacharelado em Administração 

Faculdade Luterana São Marcos - Alvorada - RS

Em andamento

Informática: Word, Excel, Internet, Sistemas Integrados.

Outros Cursos:

Excelência no Trabalho - SESC - 2009

Sustentabilidade Empresarial - EP Treinamentos - 2009

Qualificação de Líderes - Seven Boys - 2008

Motivação e Integração - FIERGS - 2008

Qualidade na Prestação de serviços - Senac - 2007

Palestra - Como Nasce um Campeão - Oscar Shimitt 

Palestras com Daniel Godri - Marketing e Vendas

Gestão de Pessoas- Gerenciando Talentos Humanos - Motive - 2006

Desenvolvendo Habilidades em Liderança - Limão & Associados - 2006

Experiência Profissional

Antoniazzi e Cia Ltda ( Farinha Veneranda /Maria Ines)

Cargo: Representante Comercial- Junho 2012 até o momento
Pricipais atribuiçãoes:

	Realizo visitas semanais no varejo,controlando estoque,fazendo negociações com compradores das lojas,acertando encartes,limpeza de mostruário e troca de merchandising,negociando espaços nas lojas para aumentar as vendas e baixa inadimplência, cumprindo metas ,sempre mantendo bom relacionamento,procuro sempre me reportar ao gerente e coordenador de entrega para custos dos produtos,possiveis alterações nos preços ou rotas,de clientes prioritarios.


Fiz trabalho de abertura de setor cadastrando clientes e desenvolvendo setor tendo como foco principal pequeno e médio varejo, atuo nas lojas da Rede Unisuper,Rede Grande Sul e Rede AMMPA.

Ervateira Taura 

Cargo :Representante Comercial - Fevereiro 2014 até o momento

Abertura do Mercado de Porto Alegre e Grande Porto Alegre da Marca Taura, realizando visitas semanais nas lojas, fazendo negociações direto com compradores das principais lojas, Rede Vancosty, Rede Unisuper, Rede Ammpa, e distribuidores como Atacado Freitas, Di Galli, 

Trivialy  Alimentos  Ltda.

Cargo:  Supervisor de vendas  - Dez/09 até maio/12

Principais atribuições:

Supervisão, com acompanhamento de produção, metas e comissionamentos; 

Planejamento e organização das rotas, além da fiscalização do cumprimento das visitas e monitoramento do roteiro a ser cumprido pelo grupo de trabalho;

Emissão de relatórios gerenciais sobre a comercialização e acompanhamento das negociações;

Treinamento e acompanhamento à equipe, tanto em caráter técnico como em postura e comportamento, bem como a participação em processos seletivos para as vagas de vendedores;

Captação e manutenção de clientes;

Indústria e Comércio Kodama Ltda. (Seven Boys) -  Dez/96 até out/09

Cargo: Supervisor de Vendas

Principais atribuições:

Supervisão de equipe de vendas e equipe de motoristas, visando assegurar o cumprimento das metas estabelecidas;

Controle do volume de vendas, lucratividade, participação de mercado e outros objetivos estratégicos do setor comercial da empresa; 

Criação e promocão de campanhas motivacionais e de incentivo, oportunizando visitas e contatos externos visando a captação de clientes; 

Controle e manutenção de  padrões de bom atendimento a clientes e lojistas, tendo em vista os resultados favoráveis de produção. 

Cargos anteriores: Auxiliar de entregas e vendas; Vendedor para clientes de varejo e supermercados.

Realizações

-  Criação e ajustes de rotas  na região da grande Porto Alegre, no Vale do Rio Pardo,no vale do paranhana,estado do RS;

- Organização e liderança de uma equipe de vendedores e motoristas, sempre de acordo com as normas e políticas da empresa;

-  Desenvolvimento de grandes clientes;

-  Negociações com redes de supermercados e varejos;

-  Acompanhamento pós-venda junto aos principais clientes;

-  Participação na definição de políticas, estratégias, normas e procedimentos da área de  vendas, contribuindo com propostas de melhorias para métodos e processos;

-  Controle efetivo de gastos do departamento, visando o equilíbrio financeiro do setor; 

-  Participação efetiva na abertura de novos clientes e novos canais de vendas.

Cia Zaffari Comércio Indústria -  Nov/94 até ago/96

Cargo: Chefe de Setor

Principais atribuições:

Organização, controle e liderança de uma equipe de 40 empacotadores;

Líder de equipe de caixas;

Acompanhamento e fiscalização no fechamento de caixa.

Criação e controle de escalas de horários;

Controle da troca dos turnos de funcionários tarde-noite;

Acompanhamento junto aos clientes referente a satisfação de atendimento e produtos da loja;

Responsável pelo fechamento da loja no final de expediente.

Mini mercado - Dez/91 até set/94:  

Cargo: Sócio-Proprietário

Principais atribuições:

Responsável pela administração da empresa. Atuação junto à área administrativa e comercial. 

Negociação com clientes, fornecedores e distribuidores;

Planejamento e controle das atividades de compras e vendas;

Controle do fluxo de compras/caixa, visando ao equilíbrio entre as contas a pagar e a receber;

Acompanhamento do adequado armazenamento e organização de produtos a serem ofertados aos clientes, visando preservar sua integridade e segurança e manter as condições de uso do produto e local.

Coloco-me à disposição para uma entrevista pessoal e informações adicionais  sobre minha experiência profissional, em local e hora de sua conveniência.

Cordialmente,

Ernani Martins de Souza

                                                                                            Julho de 2020
