AXEL LEAL BUENO PADIM

Telefone: 14 99162-6755 Bauru/SP
E-mail: axelpadim@gmail.com
www.linkedin.com/in/axel-padim

OBIJETIVO
GESTAO COMERCIAL / VENDAS / EQUIPES MULTIDICIPLINARES

FORMACOES ACADEMICAS

- MBA - Planejamento de Estratégia de Lancamento de Produtos / Negocios - Mackenzie/IDCE 2019
- Graduacdo - Linguagem do MKT — FAL 2003
- Técnico — Publicidade - Liceu Noroeste 1990

RESUMO DAS QUALIFICAGOES

- Profissional da area comercial com carreira desenvolvida em grandes empresas;

- Mais de 20 anos de experiéncia em gestdo de equipes e processos comerciais/vendas;

- Vivéncia nos mercados da regido Centro-Oeste do Brasil e dos estados de SP, PR, SC, RJ e MG;

- Especialista em mapeamento de mercado e planejamento de estratégias de vendas;

- Experiéncia na administracdo de budget, metas, resultados, analise de desempenho e produtividade;
- Pratica em planejamento de melhorias, otimizacdo de processos e aumento de faturamento;

- Habilidade em vendas, merchandising, gestdo de contratos e planejamento Key Account;

- Forte atuacdo em lideranca de pessoal, avaliacdo de desempenho, feedback e desenvolvimento;
- Conducdo de apresentacdes, reunides de resultados, treinamentos e capacitacdo de equipes;

- Facilidade na elaboragdo de relatdrios gerenciais e KPIs de apoio a tomada de decisdes;

- Conhecimento em Canais Direto/Indireto, B2B, contratos CLT e representantes comerciais.

PREMIOS E CONQUISTAS

- Destaque ac¢do Promocgao Casa com Delicia — Bunge - 2006
- Indicagdo ao prémio Ring of Honor - Pepsico - 2005

- Prémio destaque Nielsen Store Track - 2004

- Prémio RH de Trabalho em Equipe - Pepsico - 2003

EXPERIENCIAS PROFISSIONAIS

ITAIQUARA ALIMENTOS 02/2021 - 02/2022
Cargo: Gerente Comercial — PJ / CLT

- Gerenciamento de equipes/distribuidores;

- Levantamento das necessidades de treinamento e desenvolvimento;

- Conducdo de treinamentos das areas Comercial, Vendas, distribuidores e administrativo;

- Gestdo direta e indireta de pessoal, acompanhamento de produtividade e desempenho;

- Definigcdo de metas, planejamento orcamentario e gestdo de contratos;

- Mapeamento e identificacdo de gaps em processos/ |dentificacdo e Gestdo de Novos Distribuidores
- Gestdo de RCA’s linha de Consumo

- Reabertura de processos de exportacdo/Uruguai;
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Comercial Center MIX — Brigatta / Go Live
Cargo: Gerente Comercial — PJ

- Gestdo da Equipe Existente/ Abertura de novas de RCA’s

- Gestdo de Key Account / Plano Estratégico Comercial e MKT

- Desenvolvimento de A¢des — Degustacbes/Abordagens

- Desenvolvimento de Marca Prépria (Achocolatados/Bebidas Vegetais/Cremes)
- Desenvolvimento da Categoria Acai Pronto para Beber em Tetra

CIAGRO ALIMENTOS
Cargo: Gerente Comercial — PJ - Projeto

- Gestdo da Equipe Existente/ Abertura de novas de RCA’s

- Gestdo de Key Account / Plano Estratégico Comercial e MKT
- Gest3o Filial SP/ Reunides

- Desenvolvimento de A¢des — DegustacGes/Abordagens

- Desenvolvimento de Marca Prépria (SM Pedreira/SP)

SHEFA ALIMENTOS
Cargo: Gerente Comercial

- Gestdo direta de lideres (7 colaboradores), e indireta (60 Representantes);

- Planejamento e acompanhamento de metas, budget e aplicacdo de recursos;
- Estudo e analise de mercado, estratégias comerciais e plano de vendas;

- Gestdo Key Account (GPA/Carrefour/Wal-Mart/Tenda/Atacad3o/Assai);

- Andlise de relatérios e indicadores para tomada de decisdes;

- Gerenciamento do fluxo de processos comerciais e inside sales;

- Elaboracdo de estratégias de reducdo de custos, melhoria de processos e produtividade;

- Administragdo de conflitos, gestdao de cronogramas e prazos;
- Condugdo de reunides, apresentagao de resultados e avaliagao de desempenho;

- Aumento no faturamento mensal de 14MM em dezembro/17 para 36MM em maio/2018;

- Planejamento estratégico de Vendas e MKT, junto ao Marketing, para 2018;
- Desenvolvimento e administracdo do Canal Distribuidor.

ITAIQUARA ALIMENTOS

Cargo: Gerente Comercial (12/2015 - 11/2017)

Cargo: Gerente de RH — Foco em Treinamentos (01/2015 - 12/2015)
Cargo: Gerente Regional de Vendas (03/2009 - 12/2014)

- Gerenciamento de equipes/distribuidores e filiais;
- Levantamento das necessidades de treinamento e desenvolvimento;

08/2019 - 08/2021

02/2019 - 08/2019

11/2017 - 06/2018

03/2009 - 11/2017

- Condugdo de treinamentos das areas Agricola, Comercial, Vendas, distribuidores e administrativo;

- Gestdo direta e indireta de pessoal, acompanhamento de produtividade e desempenho;

- Definigdo de metas, planejamento orgamentario e gestao de contratos;
- Mapeamento e identificagdao de gaps em processos;

- Acompanhamento de processos de exportacdo/Uruguai;

- Gestdo do Projeto EggBox/setor comercial (2012/2013).

- Aumento de faturamento em 14% (2008), 13% (2009), 14% (2010), 8% (2011) e 16% (2012).



BUNGE ALIMENTOS 08/2005 - 12/2008
Cargo: Gerente Territorial

- Gestdo de equipe comercial, vendas e analise de KPIs;

- Atendimento de vendas para redes regionais e atacados;

- Planejamento estratégico Top 10/territério e calendario de acdes;

- Responsavel pelo faturamento médio RS 2,8MM;

- Crescimento de 7% em toneladas canal Key Account — regional (2009 x 2008);
- Aumento de 8% em toneladas no canal distribuidor (2008 x 2007).

PEPSICO DO BRASIL - QUAKER 01/2000 - 07/2005
Cargo: Gerente de Vendas — 12/2003 a 07/2005
Cargo: Coordenador Regional de Merchandising - 01/2000 - 12/2003

- Gestdo Elma Chips e negociacGes de Quaker;

- Gerenciamento de equipes, lideranca de pessoal e administracado de conflitos;
- Administracdo da fusdo entre ElIma Chips e Quaker;

- Negociagdo interna nas redes Carrefour e GPA;

- Alcance de faturamento médio mensal em RS 1,1M (Elma Chips);

- Responsdvel pela transicdo da equipe de Quaker para Pepsico.

FORMAGOES COMPLEMENTARES

- Trade MKT na pratica — (Udemy / 2020)

- Gestdo por Resultados | Transforme-se com a Inovagdo | Falar em Publico| Desenvolver a Resiliéncia (Linkedin/2018);
- Gestdo de Projetos|MS Project 2016 | White Belt| Fundamentos para Consultores|Lean Manufacturing (Voitto/2018)
- Gerenciamento de Projetos (Adriano Fabri & Consultores Associados / 2013)

- Formagéo do Preco de Venda — Mddulo | (SENAC/2011);

- | Férum de Gestdo Empresarial e Humana (Adriano Fabri & Consultores Associados / 2010);

- Lideranga Gest&o de Pessoas (Catho/2009);

- Manager Development Program (Bunge/2006);

- Gestdo e Administracdo de Vendas (ABIA/2006);

- Lideranga Situacional | e Il (Intercultural/2005);

- Estratégias e Taticas de Negociagdo e Finangas do Varejo (2005);

- Visual Merchandising (2005);

- REMARCO (Pepsico/2005);

- Preparacdo de Equipe (Pepsico/2002);

- Expressdo Verbal e Oratdria (Corpo RH/2002).



