JOSÉ EDUARDO REINERT


Rua Guia Lopes, 42 – Bairro Santo Antônio                             			 Brasileiro
Cep: 89218-060 - Joinville – SC							 Casado
Cel. (47) 99730-0500 Recado. (47) 98846-2540					 35 anos
e-mail: eduardo_reinert@yahoo.com.br




OBJETIVO


 Coordenação ou Gerência na área Comercial 



QUALIFICAÇÕES


· Facilidade de aprendizado e busca constante de conhecimentos que contribuam para a melhoria da formação profissional e pessoal;
· Visão estratégica, liderança, conhecimento do mercado de varejo e atacado, com foco no consumidor final;
· Forte orientação para resultados associados à sólida rede de relacionamento com parceiros de negócios;
· Grande experiência no setor comercial com atuação direta no campo nas funções de supervisão, coordenação e gerência;
· Boa experiência com consultoria de franquias;
· Forte senso de responsabilidade pelas atribuições que lhe sejam incumbidas.




EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL



Forno de Minas Alimentos S.A                                             Junho/2017 até o momento
Fabricante do pão de queijo mais vendido no Brasil.
Supervisor de Vendas



- Responsável pelo atendimento de todo o estado de SC; 
- Responsável pelo atendimento dos canais de varejo, food, distribuidor e cash carry;
- Responsável pela supervisão de 5 vendedores e um representante;
- Responsável pelo coaching e desenvolvimentos da equipe de vendas;
- Responsável pelo atendimento e acompanhamento dos principais clientes do estado (Angeloni, Giassi, Bistek, Koch, Imperatriz, Fort Atacadista);
- Responsável por aumentar o faturamento médio da regional de R$ 400.000,00 para       R$ 1.250.000,00;
- Responsável pelo implemento e acompanhamento das ações de trade;
- Responsável pela gestão de verbas e do EBTIDA do estado;



Itaiquara Alimentos                                                                 Julho/2016 a Março/2017
Primeira fabricante de fermentos do Brasil com mais de 100 anos de fundação.
Gerente Expansão



- Responsável pela expansão da rede de distribuidores no território nacional; 
- Responsável pela abertura de 11 distribuidores nas regiões Norte e Nordeste;
- Responsável pelo incremento de R$ 400.000,00 no faturamento médio mensal da    empresa;
- Responsável pelas ações de vendas nas regiões prospectadas;
- Responsável pela contratação de vendedores regionais para as novas regiões atendidas;



Cacau Show                                                                                Maio/2015 a Julho/2016
Maior rede de chocolates finos do mundo.
Consultor de Franquias


- Responsável por 74 lojas nos estados de SC, RS e PR;
- Responsável por toda a gestão da loja, dando apoio ao franqueado na parte comercial, financeira, gestão de pessoas, compras, estratégias de vendas e trade marketing;
- Responsável pela gestão do PEF( Programa de Excelência do Franqueado), programa que determina e orienta como o funcionamento da loja deve ocorrer, em relação a padrão, preço, exposição, estoque e gerenciamento.
- Responsável pela propagação e o cumprimento das ações de trade marketing nas franquias da carteira;
- Responsável pelo sell in e sell out das 74 lojas;



Bebidas Thomsen Ltda                                                              Julho/2013 a Maio/2015
Indústria de Bebidas que produz refrigerante, energético e xarope.
Supervisor de Vendas


- Responsável por uma equipe de vendas diretas de 10 vendedores que atendem todos os canais de distribuição do produto dentro do estado de SC.
- Responsável pelas ações de marketing dentro dos pdvs e demais ações de giro e visibilidade da marca dentro do estado;
- Responsável pela participação em feiras e eventos do segmento;
- Responsável pelo desenvolvimento de uma nova parceria com empresa de produtos alcoólicos;
- Responsável pelo treinamento de vendedores e lançamento de novos produtos;
- Responsável por faturamento médio de R$ 1.000.000,00.



Rock ‘n’ Roll Energy Drink                                                          Out/2011a Março/2013
Empresa exclusiva de energéticos que atende mais de 10 estados no Brasil e esta entre as 2 maiores de SC.
Gerente Comercial 


- Responsável por uma equipe de vendas diretas de 5 vendedores que atendem todos os canais de distribuição do produto dentro de Joinville e região;
- Responsável por 4 distribuidores no estado de SC;
- Atendimento Key Account a clientes como Angeloni, Bistek, Giassi, Xande Supermercados;
- Acompanhar o desempenho, e gerar crescimento nosrepresentantes dos demais estados;
- Responsável pelas ações de marketing dentro dos pdvs, e demais ações de giro e visibilidade da marca no estado de SC;



Grupo Schincariol                       		                                      Set/2010 a Jun/2011
O Grupo Schincariol é a maior indústria brasileira de bebidas e a maior unidade fabril de cervejas da América Latina
Gerente de Vendas e Trade Marketing


- Planejei, desenvolvi, geri e controlei as políticas e diretrizes comerciais direcionadas às distribuidoras; 
- Aumentei o faturamento da área para R$ 2.500.000,00 versus R$ R$1.100.000,00 no inicio da gestão;
- Atingimento das metas de sell out durante os 9 meses na função;
- Formação de equipes de vendas sólidas e bem treinadas, capacitadas para atender a demanda do mercado;
- Criei e acompanhei o desenvolvimento das vendas e das ações de trade marketing;
- Gerenciei equipes de vendas com 27 vendedores diretos e indiretamente os vendedores da distribuição, treinando e orientando um grupo superior a 70 profissionais;
- Identifiquei e analisei novas oportunidades de mercado, permitindo a entrada em mais de 400 novos clientes em novos segmentos e regiões antes não atendidas pelas Distribuidoras;
- Planejei e controlei a logística entre fábricas e distribuidoras, permitindo melhorias no volume de estoque (redução) e menor impacto nos fluxos de caixa dos distribuidores.
- Lancei novos produtos Premium ao mercado, aumentando a rentabilidade nos pontos de vendas;
- Gestão de carteira de 3.800 clientes em 67 municípios e 2 distribuidoras em SC;



Whirlpool S.A.                                                                                Out/2008 a Ago/2010
Empresa líder do mercado latino-americano de eletrodomésticos, atuando no Brasil com as marcas Brastemp e Consul
Supervisor de Televendas	


- Vender os produtos da Whirlpool, a pequenos revendedores, através de telefone, gerando receita de acordo com os objetivos (volume, preço, e Mix);
- Conquista do premio Top Club Whirlpool(Viagem à Europa para os melhores vendedores do Brasil) no primeiro ano de gestão de carteira;
- Assumi a carteira de clientes com uma média de 800 produtos vendidos, entregando ao final de 12 meses uma média de 1.800 produtos;
- Responder pelas atividades de assessoria mercadológica, identificando e interagindo nas necessidades do cliente e auxiliando-o a vender nossas marcas;
- Realizar follow-up de ações da pós-venda (pedidos, entrega, faturamento, cobrança), garantindo o cumprimento dos compromissos acordados e criando relacionamentos produtivos de negócios;
- Gerir e aperfeiçoar os recursos de verbas e despesas;
- Efetuar avaliações de risco nas vendas, acompanhando e garantindo a substância da venda, a fim de obter equilíbrio de fluxo de caixa;
- Gestão de uma carteira de clientes com 220 pontos de venda;






Döhler S.A.                            					                   Mai/2006 a Set/2008
Uma das maiores fabricantes brasileiras de produtos têxteis para cama, mesa, banho, decoração e tecidos industriais
Gerente Regional de Vendas

- Orientar operacionalmente os auxiliares de vendas nos assuntos relacionados a reclamações de clientes e consumidores;
- Entreguei um faturamento de R$ 1.2000.000,00 versus R$ 350.000,00 no inicio da gestão;
- Abertura de vendas em clientes que nunca compravam com a Dohler(Giassi, Supermercados DB, Condor);
- Fazer as correções de divergências dos pedidos apontados pelo sistema;
- Atendimento direto aos clientes da carteira;
- Realizar e incentivar o desenvolvimento de melhorias, elaborarem planilhas, gráfico e tabelas para melhorar o controle e a gestão de vendas;
- Responsável pela Gerência Regional de Vendas dos estados do Rio Grande do Sul, Manaus, Roraima, Litoral do Paraná, e Sul de Santa Catarina na Linha de cama, mesa, banho e decoração para linha doméstica e industrial;
- Realizar viagens mensais às regiões de gerenciamento para acompanhamento e supervisão dos representantes e ampliar as vendas nos grandes clientes;
- Maiores Clientes: Big Hipermercados (SC); Angeloni (SC), Giassi (SC), Rede Zaffari (RS), Supermercados DB (AM), Metalúrgica Mor (RS), Condor Supermercados (PR).



FORMAÇÃO


MBA
UNOPAR
· Mba em Liderança e Coaching na Gestão de Pessoas – Início em 03/2018.

Graduação
Universidade da Região de Joinville 
· Administração com Habilitação em Comércio Exterior – Concluída em 12/2008.

Curso 2º. Grau
· Colégio Bom Jesus – Joinville.



CURSOS EXTRACURRICULARES


· WhorkshopComercial – Schincariol – Itu/SP
· Módulos: Ferramentas Nexo, Produtos, Posicionamento de Marca, PGS, S&OP, Pricing, Finanças, Logística, Trade Marketing, PDCA;
· Supervisão em Vendas – Whirlpool S.A – Joinville/SC
· Módulos: Comercial, Análise de Mercado, Negociação, Trade, Marketing e PDV;
· Matemática Financeiracom uso da HP12C – Educaville – Joinville/SC;
· Informática Empresarial – Escolas SID – Joinville/SC;
· Inglês Avançado – Centro Cultural Brasil-Estados Unidos de Joinville – Joinville/SC;
· Espanhol Intermediario – VOX – Instituto de Idiomas;






REFERÊNCIAS PESSOAIS


· Sr. Paulo Rosa – Diretor Geral – Tecno Professional 
          Distribuidor Electrolux Food Services
Tel. (41) 99698-4420 paulo.rosa@tecnoprofessional.com.br
· Sr. Luciano WiggersPeters – Gerente Regional de Vendas – Döhler S.A.
Tel. (47) 99902-6605 luciano.vendas@dohler.com.br
· Sr. Alexsandro Coninck – Diretor Comercial – Fratelli Alimentos
Tel. (41) 99228-7928


