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GESTAO COMERCIAL | EXECUTIVO DE VENDAS | CONSULTOR COMERCIAL

Sobre mim

Habituado a trabalhar com metas, tenho o foco e a resiliéncia necessarias para alcanga-las, buscando oportunidades,
calculando os riscos e persistindo sempre a procura do melhor negécio. Tenho posigdo argumentativa e um bom senso de
planejamento dos objetivos a serem alcangados.

Resumo de Qualificacoes
e Profissional com 8 anos de experiéncia nas areas Administrativa, Planejamento Estratégico e Comercial. Forte
atuacgao na reestruturagao de processos, consultoria de negécios e gestao de projetos, visando a maximizagao dos
resultados com o menor custo operacional.
e Profissional com sélida experiéncia em Vendas e Manutencgéo de Carteira dos clientes ativos, atuando fortemente
com prospecgao e captagao de novos clientes, e também na recuperacao de clientes inativos.

Formacao Académica
o Pos-Graduacao em Gestao de Recursos Humanos — Universidade Positivo/PR, 2019.
e Graduacado em Tecnologia de Processos Gerenciais — UNOPAR/PR, 2018.

Historico Profissional
Atual PagSeguro Uol
Empresa nacional de grande porte do segmento de Adquiréncia.
Gerente de Negocios
o Fazia a gestdo e manutengao de carteira com mais de 100 clientes ativos no varejo, prospecgao e captacéo de
novos clientes além de recuperacéo de clientes inativos, churn e base ativa, negociagdes, margem operacional e
venda de maquinas. Atuava fortemente com o auxilio nos investimentos dos clientes e com Sell-in e Sell-out.

2022 a 2022 Cielo SA
Empresa nacional de grande porte do segmento de Adquiréncia.
Gerente de Novos Negécios — Nivel V
o Fazia a gestdo e manutengao de carteira com mais de 130 clientes ativos no varejo, prospecgao e captagéo de
novos clientes além de recuperagao de clientes inativos, churn e base ativa. Atuava em conjunto com Banco do
Brasil e Banco Bradesco no atendimento de clientes de Grandes Contas.

2021 a 2022 Grupo Intersept
Empresa nacional de grande porte do segmento de Seguran¢ao Patrimonial.
Especialista em Segurancga
o Fazia a Analise de risco do ambiente, instalagdes dos equipamentos de seguranga, orcamentos, onbording e closer
B2C.

2013 a 2020 | Stang Distribuidora de Petréleo LTDA | Supervisor Administrativo

Formacdo Complementar
o Lideranca e Motivagao — Unopar, 2017.
¢ Qualidade e Melhoria Continua — Unopar, 2017.

Informatica e Outras Informacgdes
e Microsoft Office — Avangado.
e Conhecimento de ERP: Forga de Vendas.
e Matematica Financeira HP12C.
e Técnicas de Vendas.
e NR's-9, 20 e 35 e Brigadista.
e Total disponibilidade para viagens.
e Forte habilidade didatica.
e Premiado como melhor performance em Vendas pelas empresas ZAZ e Cielo nos anos de 2021 e 2022.




