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Formação 

  Graduação em Marketing e Vendas (UNISUL), conclusão em 2012. 
 Curso Lideranças Comerciais, conclusão em 2015 
 Curso Escola de Líderes, conclusão 2015 
 PNL conclusão 2018 

Experiências 

 04/2022 – 03/2023 – Gerente Nacional Canal Indiretos 
                            Ultracheese - São João do Oeste/ SC 

 
 Responsável pelo desenvolvimento de distribuidores e 

parceiros de grande porte com grande incremento de novos 
clientes e volume. 

 
 
02/2021 – 04/2022 – Diretor Comercial 

                            Laticínios Bombardelli Ltda(LACTOBOM)  -  Toledo /PR 
 

 Responsável pelas estratégias e planejamento comercial  
 

 
08/2016 – 01/2021 – Gerente Nacional de Distribuição 

                            Lactícinios Tirol – Treze Tílias/ SC 
 

 Início como coordenador de vendas (responsável pela gestão 
na venda direta (grandes redes) e distribuição da região sul de 
SC. 

 Promovido a gerente de distribuição SC e depois gerente 
nacional de distribuição, responsável por mais de 20 mil 
clientes dentro dos distribuidores. 

 Crescimento com mais de 100% recuperando e tornando o 
canal como mais importante dentro da empresa. 

 
06/2008 – 03/2016 – Gerente Comercial Regional 

                            Vonpar Refrescos S/A (COCA-COLA) - Porto Alegre/ RS 
 

 Início como supervisor Platina, responsável pelos maiores 



clientes da região sul de Santa Catarina. 
 Em 2011, promovido ao cargo de gerente de vendas, 

abrangendo 26 municípios. 
 Em 2014, promovido a gerente comercial regional, 

incorporando o total de 64 municípios. 
 Destaco como pontos fortes: crescimento de volume e Market 

Share acima da média, liderança com motivação tendo o 
menor Turn Over no período, cumprimento de metas com
planos e soluções diferenciadas para o crescimento e 
construção de novos cenários de oportunidades. 

 Conquistei diversas premiações por alcance de resultados, 
contudo a maior delas foi a formação de uma equipe 
vencedora, comprometida com os valores da empresa. 

 
05/2004 – 05/2008 – Vendedor Ouro 

                            Unicer distribuidora de Bebidas Ltda (AMBEV) – Tubarão/ SC  
 

 Atendimento dos principais clientes na região Sul de SC. 
 
12/2000 – 04/2004 – Vendedor 

                            Distlé alimentos ( broker Nestlé) – Florianópolis/ SC 
 

 Atendimento ao cliente 
 
12/1995 – 11/2000 – Vendedor 
                                  Bebidas Elaine / Bebidas Central 
 

 Atendimento ao cliente 
 
                     
d 

Outras informações 
  Idade 46 anos, casado. 

 Disponibilidade para mudança de endereço em todo território nacional e 
viagens. 
 

 
 


