Wagner Marcolin Soares

Celular: (48) 99172-9559
E-mail: wagner_marcolin@hotmail.com
Data nascimento: 02/09/1991 - 33 anos

Endereco: Rua servidao Amor Perfeito 249, casa 03,

Ingleses Rio vermelho
Florianopolis, SC.

Sobre mim

Trabalho na drea comercial ha mais de 15 anos, com experiéncia em atendimento em

varejo, atacados, distribuidores, e redes , gestao de equipe. Extremamente motivado,

em constante desenvolvimento de minhas habilidades e crescimento profissional.

Formacdo Académica

Graduacao em Gestao comercial
Fadergs - conclusao 2021

Curso técnico Mecatronica
ULBRA Sao lucas - conclusao 2009

Experiéncia Profissional

EMPORIO DO MARMORE
(10/2024 a 03/2025) - CONSULTOR COMERCIAL

Gestao equipe de indicadores diarios
Prospeccgao de arquitetos, construtoras e
designer de interores no estado de SC.
Visitas e apresentacao dos materiais.
Consulta técnica da aplicagdo e instalacao de
ultracompacto.

Relatdérios semanais, com roteiro de visitas,
estudo de potencial de area x populacao x
PIB

Treinamento de equipes;

ELENZA INDUSTRIA E COMERCIO LTDA
(09/2023 a 10/24) - SUPERVISOR DE VENDAS

Cestao equipe de vendedores e promotores;
Atendimento as principais contas da regiao,
atacados e AS de médio e grande porte.
Prospeccao clientes.

Reunides semanais com a diretoria;
Controle de indicadores,

Acompanhamento de rotina,

Elaboracao de estratégias de vendas,

AUMA ALIMENTOS
(12/2021 - 06/2023) - SUPERVISOR DE VENDAS

o Cestdo de Representantes na regiao sul do

Brasil, RS, SC, PR.

e Acompanhamento de indicadores.
e Abertura de clientes novos.

o Elaboracao de propostas;

e Acompanhamento em campo.

e Treinamento de novos Rca’'s.

e Montagem estratégias de vendas.

ELENZA INDUSTRIA E COMERCIO LTDA
(05/2019 - 03/2021) - SUPERVISOR DE VENDAS

o Cestao equipe de vendedores e promotores;

e Atendimento as principais contas da regido,
atacados e AS de médio e grande porte.

e Prospeccao de grandes clientes.

e Reunides semanais com a diretoria;

e Controle de indicadores,

e Acompanhamento de rotina,

o Elaboracao de estratégias de vendas



BEBIDAS FRUKI S/A
(03/2014 - 02/2019) - VENDEDOR AS

Desenvolvendo clientes de Autosservico grande
porte.

Atingimento de indicadores KPI's.

Acdes de sellin e sellout, pontos extras, encartes,
promocdes, CoNncursos culturais, degustagao.

Prospeccao dos clientes.

PISOS GARIBALDI
(07/2012 - 05/2013) - VENDEDOR

Formacao de carteira de clientes,

arquitetos, engenheiros.

Elaboracao de orcamentos, fechamento

de negadcio.

Auxilio na entrega e na mao de obra.

ARTCOM
(12/2009 - 06/2012) - VENDEDOR

Venda técnica de produtos para automacao
industrial, pneumaticos, hidraulicos, elétricos.
Montagem de painéis eletropneumaticos
Controle de estoque

Consulta de mercado

Demonstracao técnica.



