
 Jonadabe Oliveira do Amaral 

 
Rua: Rio Velho, 158, 

Paraguanamirim, Joinville, SC 

jonadabeamaral@hotmail.com 

(47) 9 9959-9936 

   

Qualificação Profissional 
 
Excelente capacidade de comunicação, relacionamento interpessoal e ótima 
eloquência verbal. Com forte competência em liderança, vendas e de criação de 
relações entre empresa e clientes. Com mais de 25 anos no varejo 
 

 Formação 
 Bacharel: Logística, 2011  
 UNIP – Universidade Paulista – Santos/SP 
 

 

 Competências  
 Gestão de Dados  

 Extremamente Organizado 

 Elaboração e Análises de Relatórios  

 Informática Avançada 

 

Experiência Profissional 
 
Grupo Pão de Açúcar - Santos - SP 
Líder de Loja 
05/1997 - 12/2013 
Distribuir tarefas para os repositores do setor, precificação dos produtos, acompanhar a alteração de preços 
dos produtos, preparar área de vendas para as ofertas. Acompanhamento e orientação do trabalho dos 
promotores, arrumação dos produtos manuseados por repositores e promotores no depósito. Orientação na 
retirada dos produtos do depósito para abastecimentos da loja, e responsável pela organização do depósito. 
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Supermercado VIP - Santos - SP 
Líder de loja  
04/2015 - 01/2018 
Distribuir tarefas para os repositores do setor, precificação dos produtos, acompanhar a alteração de preços 
dos produtos, preparar área de vendas para as ofertas. Acompanhamento e orientação do trabalho dos 
promotores, arrumação dos produtos manuseados por repositores e promotores no depósito. Orientação na 
retirada dos produtos do depósito para abastecimentos da loja, e responsável pela organização do 
depósito.Fazendo Abertura e fechamento da loja. Também conversava com os vendedores sobre o preço 
dos produtos. 
 
 
Abi Belém & CIA - São Bento do Sul – SC 
Gerente 
02/2019 - 01/2021 
Organizar todas as operações da loja e distribuir as responsabilidades aos funcionários. Supervisionar e guiar 
os funcionários para que tenham o máximo de desempenho. Responsável por estratégias de venda, pelo 
layout da loja.  
 
 
 
Mani Atacarejo - São Bento do Sul – SC 
Gerente 
01/2021 - 03/2023 
 Desenvolver estratégias de loja para aumentar a quantidade de clientes, expandir o tráfego nas lojas e 
otimizar a rentabilidade. Atingir os objetivos de venda treinando, motivando, orientando e dando feedback 
para os funcionários. Garantir altos níveis de satisfação dos clientes por meio do serviço excelente. 
Responsável por mediar a relação entre direção da empresa e os demais colaboradores, e traduzir as 
estratégias de avanço da empresa em pequenas tarefas a serem executadas no dia a dia. 
 
 
Carrefour – Santos - SP 
Gerente de vendas E-commerce: 
06/2024 – 10/2024 
 Responsável pela gestão de equipe, o desenvolvimento de estratégias de vendas, a análise de dados de 
vendas e a otimização de processos para aumentar as vendas. Concentrado em vender produtos e serviços 
online, através de sua loja virtual e plataformas como Bitubi e serviços dentro do ecossistema do Grupo 
Carrefour. 
 
 
Rede Meu Vizinho de Supermercados  
Gerente 
10/2024 – Até o Momento  
Liderar e gerenciar todas as operações da loja, desde a organização e gestão de estoque, até a supervisão da 
equipe e o atendimento ao cliente. Responsável pelos relatórios da empresa para serem apresentados a 
direção semanalmente.  
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