
JOÃO BATISTA VANDERLINDE

Joinville – SC | (47) 99612-5747
Cargo-alvo: Vendedor Externo

RESUMO PROFISSIONAL

Profissional de vendas externas com sólida experiência em prospecção ativa, visitas comerciais,
negociação estratégica e fechamento de vendas. Forte atuação em campo, com histórico comprovado de
desenvolvimento de carteira de clientes, expansão de mercado e atingimento de metas. Vivência nos
segmentos de alimentos, tecnologia e sistemas de segurança. Perfil orientado a resultados,
relacionamento e performance comercial.

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

Mocelin Comércio de Alimentos Ltda.
Supervisor de Vendas | set/2023 – set/2025
- Gestão direta da equipe de vendedores externos.
- Definição de rotas, metas, indicadores e estratégias comerciais.
- Atuação em negociações estratégicas com grandes clientes.
- Suporte operacional e comercial ao time de campo.

Vendedor Pracista (Vendas Externas) | jul/2021 – ago/2023
- Prospecção ativa de novos clientes e expansão de carteira.
- Visitas externas diárias e negociação direta.
- Acompanhamento de pedidos, pós-venda e fidelização.
- Desenvolvimento de relacionamento comercial contínuo.

Totalseg Comércio de Equipamentos de Segurança Ltda.
Vendedor Externo | jul/2020 – jun/2021
- Vendas técnicas de equipamentos e sistemas de segurança.
- Atendimento consultivo e diagnóstico de necessidades.
- Elaboração de propostas comerciais e fechamento de contratos.

WTTI Sistemas Ltda.
Vendedor Externo | jun/2017 – mar/2020
- Comercialização de soluções tecnológicas e sistemas corporativos.
- Prospecção ativa, apresentação de soluções e negociação.
- Fechamento de contratos e acompanhamento de implantação.

HABILIDADES-CHAVE

Prospecção ativa e vendas em campo • Negociação estratégica e fechamento • Gestão de carteira de
clientes • Relacionamento comercial • Planejamento de rotas e metas • Foco em resultados e
performance

FORMAÇÃO

Ensino Médio Completo
Cursos e treinamentos voltados à área comercial e vendas externas


