JOAO BATISTA VANDERLINDE

Joinville — SC | (47) 99612-5747
Cargo-alvo: Vendedor Externo

RESUMO PROFISSIONAL

Profissional de vendas externas com solida experiéncia em prospec¢éao ativa, visitas comerciais,
negociagao estratégica e fechamento de vendas. Forte atuagdo em campo, com histdrico comprovado de
desenvolvimento de carteira de clientes, expanséo de mercado e atingimento de metas. Vivéncia nos
segmentos de alimentos, tecnologia e sistemas de seguranca. Perfil orientado a resultados,
relacionamento e performance comercial.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Mocelin Comércio de Alimentos Ltda.

Supervisor de Vendas | set/2023 — set/2025

- Gestao direta da equipe de vendedores externos.

- Defini¢do de rotas, metas, indicadores e estratégias comerciais.
- Atuacdo em negociacdes estratégicas com grandes clientes.

- Suporte operacional e comercial ao time de campo.

Vendedor Pracista (Vendas Externas) | jul/2021 — ago/2023
- Prospeccao ativa de novos clientes e expanséao de carteira.
- Visitas externas diarias e negociacao direta.

- Acompanhamento de pedidos, pés-venda e fidelizacao.

- Desenvolvimento de relacionamento comercial continuo.

Totalseg Comércio de Equipamentos de Seguranca Ltda.
Vendedor Externo | jul/2020 — jun/2021

- Vendas técnicas de equipamentos e sistemas de seguranca.

- Atendimento consultivo e diagndstico de necessidades.

- Elaboracéo de propostas comerciais e fechamento de contratos.

WTTI Sistemas Ltda.

Vendedor Externo | jun/2017 — mar/2020

- Comercializacao de solugdes tecnolégicas e sistemas corporativos.
- Prospeccéo ativa, apresentacéo de solucdes e negociacéo.

- Fechamento de contratos e acompanhamento de implantacgéo.

HABILIDADES-CHAVE
Prospeccao ativa e vendas em campo ¢ Negociacao estratégica e fechamento ¢ Gestao de carteira de

clientes « Relacionamento comercial « Planejamento de rotas e metas * Foco em resultados e
performance

FORMACAO

Ensino Médio Completo
Cursos e treinamentos voltados a area comercial e vendas externas



