OSCAR FAGUNDES
Blumenau / SC
Fone/Watts (47)991636452
E-mail: oscarfagundesoscar@gmail.com
FORMAÇÃO

· Pós Graduação – Marketing e Vendas – ICPG (Cursando) 
· Superior Completo - Administração e Marketing - Uniasselvi – 2006. 

CURSOS

     - Administração do tempo 
     - Liderança eficaz 
     - Desenvolvendo conhecimento analítico para tomada de decisão
     
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

· 2024 – 2026 – IPEL-Indaial Papel (Trabalhando atualmente)
Cargo: Supervisor de Vendas
Principais atividades: Contratação e treinamento de vendedores CLT e RCA. Formulação de preço, treinamento de equipe comercial, atendimento de clientes de grande porte, planejamento comercial de curto, médio e longo prazo, curva ABC de clientes, cálculo de payback de investimento.

· 2024 – 2024 – Duarte Máquinas de Café
Cargo: Gerente comercial 
Principais atividades Formulação de preço, treinamento de equipe comercial, atendimento de clientes de grande porte, planejamento comercial de curto, médio e longo prazo, curva ABC de clientes, cálculo de payback de investimento.

· 2024 – 2024 – Villa Germania
Cargo: Supervisor de Vendas
Principais atividades: Contratação e treinamento de RCA na região sul do Brasil, treinamento de equipe de distribuidor, planejamento de objetivos de RCA e distribuidores e atendimento direto de clientes Key Account.

· 2013 – 2024 Melitta do Brasil 
Cargo: Executivo de Vendas 
Principais atividades: Formulação de proposta comercial com o objetivo de ganhar Market Share (NILSEN e SCANNTECH), elaboração e acompanhamento de contratos e JBP (volume e espaço), controle de conta corrente, gestão de preço ao consumidor, gestão do roteiro da equipe de Merchandising, acompanhamento do pedido até o ato da entrega.

· 2011 – 2013 Vonpar / Coca-Cola 
Cargo: Supervisor de Negócios 
Principais atividades: Treinamento de repositores, acompanhamento rota, acompanhamento de metas, vendas de bebidas a estabelecimentos de grande porte (Key Account) na região do Vale do Itajaí.

· 2010 – 2011 – AMBEV
Cargo: Vendedor
Principais atividades: Atendimento, vendas de bebidas a estabelecimentos de grande porte (Key Account)  na região do Vale do Itajaí.

· 2008 – 2010 – Barigüi / Fiat 
Cargo: Vendedor
Principais atividades: Venda de veículo 0km. Atendimento ao cliente, elaboração de proposta de financiamento junto aos bancos conveniados, incluindo cálculos de valores e documentos obrigatórios.



· 2007 – 2008 – Vonpar / Coca-Cola
Cargo: Vendedor
Principais atividades: Vendas de bebidas a estabelecimentos de pequeno e médio porte na Região de Blumenau e Gaspar
· 2002 – 2007 – AMBEV
Cargo: Representante de execução
Principais atividades: Atendimento, cobrança e vendas de bebidas a estabelecimentos de pequeno e médio porte na região de Blumenau e Gaspar. Treinamento de vendedores e repositores, acompanhamento de vendedores em rota, controle de investimentos, acompanhamento de metas. Desenvolvimento de planos de marketing e execução de mercado. Eventos junto a clientes. Contratação de equipe. 

